
Informar a: 

MINISTERIO DE HACIENDA  

SECRETARÍA GENERAL DE FONDOS EUROPEOS  

ASUNTO: DENUNCIA PRESUNTO INCUMPLIMIENTO  

DIRECTIVA SERVICIOS UE. 

Autorización previa para empresas. Homologación agentes 

digitalizadores. 

Discriminación empresas UE 

Discriminación trabajadores UE  

3.082 millones de euros. 
 

PRORROGA: Kit Digital 2026: ayudas para la 
digitalización de pymes y autónomos. Orden 

TDF/39/2026 
 (modificación de bases reguladoras 2021). 

 

ESTO AFECTA A UN PROYECTO DE APLICACIÓN QUE VAMOS A PONER EN MARCHA NIVEL 

MUNDIAL  Y PARA FUNCIONAR TIENEN QUE ESTAR DIGITALIZADAS LAS EMPRESAS A ALTO 

NIVEL.. 

ESTE PROYECTO MUY RESUMIDO EN resturocio.com, actualmente muy mejorado, con los trabajos del último 

año. El 80% está dedicado al SECTOR TURISMO, tan importante en nuestro país.  

esta información SE HA ENVIADO en UN CORREO ANTERIOR SIMILAR Y ESTE TAMBIÉN  

SE ENVIARÁ A: 

 MINISTERIO DIGITALIZACIÓN 

 CÁMARA DE COMERCIO COMO GESTOR 

GRAVES IRREGULARIDADES EN LA CONVOCATORIA Y CONCESIÓN DE AYUDAS DE KIT 

DIGITAL Y KIT CONSULTING. 

 
1.    La homologación que no está permitida para prestadores de servicios. 
2.    Y además las discriminaciones a empresas y trabajadores del resto de la UE: 
a.    La facturación debe estar hecha en España PARA justificar LA HOMOLOGACIÓN, ES UNA CLARA DISCRIMINACIÓN A 
LAS EMPRESAS DEL RESTO DE LA UE 
b.    Así mismo, entre sus obligaciones comprometerse a generar en España el empleo que sea preciso para la prestación 
de los servicios; y mantener su domicilio fiscal y centro de prestación de actividades objeto de subvención en la unión 
europea. 8SUPONGO QUE SEGUIRÁ LA NORMATIVA UE COMO CUALQUIER OTRO SERVICIO. 

 

 

 

https://www.fondoseuropeos.hacienda.gob.es/sitios/dgfc/es-ES/Paginas/SGAFEDR.aspx
https://www.fondoseuropeos.hacienda.gob.es/sitios/dgfc/es-ES/Paginas/SGFE.aspx


IRREGULARIDAD DETECTADAS EN EL PROGRAMA KIT DIGITAL. EN LA 

ELABORACIÓN, QUE ME PERJUDICAN EN MI PROYECTO. 
Estoy preparando un artículo sobre la digitalización en C. MADRID  y el monopolio establecido por LAS GESTORÍAS DE 

MADRID MEDIANTE EMPRESAS PRÓXIMAS, ESTO OCURRIÓ EN TODA ESPAÑA, EN MADRID LO CONOZCO DE PRIMERA 

MANO, HEMOS ANALIZADO la calidad, objetivos etc.  

TODO LO QUE SE HA HECHO, ESPECIALMENTE EN RESTAURACIÓN Y TURISMO ¿ ES INTELIGENCIA ARTIFICIAL?. Estos les 

llenó los bolsillos a estos elementos, ya lo he visto en otras ayudas, y participé como  GERENTE DE ALGUNA 

EMPRESA, alertaré a la COMISIÓN UE,  OLAF, PARLAMENTO Y LA FISCALÍA UE, para que anulen 

dichas clausulas. Tengo otros asuntos con EN BRUSELAS, PERSONALES REFERENTES A LA COMUNIDAD DE MADRID Y 

LA AGT.(NO MUY DILIGENTE POR CIERTO) 
 

Si en las próximas convocatorias HAY RESTRICCIONES NO LEGALES ETC., homologación QUE NOS PERJUDIQUEN etc. 

ENVIAREMOS UNA DENUNCIA A ESTOS ORGANISMOS PARA QUE LOS ANULEN Y SE ADAPTEN A LA LEGISLACIÓN UE 

INCLUSO ACUDIREMOS A LOS AGREGADOS COMERCIALES, QUE NOS APOYEN Y DEFIENDAN A SUS EMPRESAS QUE CON 

TANTO ESFUERZO LES CUESTA PAGAR SUS IMPUESTOS, Y TAN GENEROSAMENTE NOS OFRECIERON SU AYUDA. 

YO NO QUIERO NINGUNA VENTAJA, QUIERO QUE NO SE MARGINE, INCUMPLIENDO LA LEY, Y 

SE E4XIJAN TRABAJOS DE CALIDAD NO CHAPUZAS. 

SINO TENDRÁN QUE PAGAR LOS CLIENTES SU DIGITALIZACIÓN, YA PERDIMOS EL FINAL DEL 

OTRO PERIODO. 

YO HE LEÍDO JUSTIFICACIONES RIDÍCULAS EN LAS CONVOCATORIAS:  

 QUE SE RESTRINGE, PORQUE LA EMPRESA DIGITALIZADORA CONOCE  LA FORMA DE FUNCIONAMIENTO DE LAS 

ZONAS, YO PREGUNTO ESTO ES PARA PREPARARLAS PARA UN MERCADO GLOBAL, NUEVAS TÉCNICAS O QUE SE 

MUEVAN EN EL PUEBLO PRÓXIMO. 

 QUE SE CONTROLABA MEJOR LOS TRABAJOS, CON LO QUE VOY A EXPLICAR A CONTINUACIÓN DEMUESTRA QUE 

NO, PUES SIN ELLOS SELO LLEVARÍA DIRECTAMENTE DE LA CAJA. 

 ES UNA OCASIÓN Y SE DEBE CONTROLAR  LA CALIDAD DEL TRABAJO, SUPONGA GRANDES MEJORAS PARA LAS 

EMPRESAS E INNOVACIÓN. 
 

EL 70% DE DINERO SE LES HA REGALADO A LOS DE SIEMPRE, MIRE SI ESTOY SEGURO QUE EN AYUDAS ANTERIORES 

ASESORÉ A EMPRESAS.  

 Se habrá aprovechado en empresas medianas y algunas pequeñas con asesores propios o exteriores 

independientes. 

 Las gestorías son tiendas que ofrecen servicios de empresas y reciben comisiones, no el mejor servicios, sino la 

mas rentables y así sucede en todo ESPAÑA, ES UNA VERDADERA LACRA PARA LAS AYUDAS, CONTRA ESTO SE 

DEBEN TOMAR MEDIDAS URGENTES. 

 LOS PEQUEÑOS NEGOCIOS CREEN EN ELLOS, ADEMÁS POR LA VAGUERÍA DE LOS SERVICIOS DE INSPECCIÓN ETC. 

LES DEMUESTRAN QUE LE SON ÚTILES CON CIERTAS TRAMPAS.  INSP. TRABAJO MADRID ETC. 

 Yo probé hacer una oferta a algunos clientes y se enfadaron mucho algunos gestores incluso uno nos envió un 

correo despreciándonos. 

 ESTAMOS PREPARANDO UN EXTENSO ARTICULO SOBRE ESTO EN LA C. MADRID, PARA EL PERIÓDICO DE 

INFORMACIÓN QUE NUESTRO PROYECTO INCLUIRÁ EN TODOS LOS PAÍSES. 

HOMOLOGACIÓN 
https://acelerapyme.itg.es/faq/que-requisitos-debo-cumplir-para-adquirir-la-condicion-de-agente-digitalizador/ 

a)    Una facturación acumulada de, al menos, 100.000 euros en los dos años anteriores a contar desde el momento de la 

presentación de la solicitud de adhesión, o 50.000 € en el año anterior, en proyectos similares a los que se deben 

desarrollar para los beneficiarios en cualquiera de las categorías de soluciones de digitalización del Anexo IV de la Orden 

de Bases. Para el caso de las personas en situación de autoempleo sin trabajadores a su cargo, la facturación acumulada 

deberá ser de, al menos, 70.000 euros en los dos años anteriores a contar desde el momento de la presentación de la 

solicitud de adhesión, o 35.000 € en el año anterior, en proyectos similares a los que se deben desarrollar para los 

https://acelerapyme.itg.es/faq/que-requisitos-debo-cumplir-para-adquirir-la-condicion-de-agente-digitalizador/


beneficiarios en cualquiera de las categorías de soluciones de digitalización del anexo IV de la Orden de Bases. La 

facturación que se acredite deberá corresponder al mercado español. 

 

HOMOLOGACIÓN O AUTORIZACIÓN PREVIA: 
La libertad de establecimiento y la libre prestación de servicios UE 

La libertad de establecimiento y la libre prestación de servicios son fundamentales para la movilidad de empresas y 

profesionales en toda la Unión, y la plena aplicación de la Directiva de servicios es esencial para la consolidación del 

mercado interior. Sin embargo, aún existen escollos y la pandemia de COVID-19 ha traído consigo nuevos desafíos. En 

respuesta a ello, el Parlamento Europeo aprobó una Resolución en febrero de 2022 donde se describe cómo debe 

llevarse a cabo la recuperación económica de la pandemia de COVID-19 para mitigar de la forma más eficaz los efectos 

negativos sobre estas libertades fundamentales. 

 

EL CUMPLIR ESTAS CONDICIONES NO DEMUESTRA 

NINGUNA CAPACIDAD, TODO LO CONTRARIO, 

 

ESTOS ARTÍCULOS DEL DIARIO EL PAÍS AUMENTA TODO EL PROBLEMA Y CONFIRMA TODO EL 

PROBLEMA Y LA NULIDAD DE LAS RESTRICCIONES A LAS EMPRESAS. 

SUBVENCIONES 

Así funcionaba una fábrica de webs baratas que exprimía el kit digital: “Me pagaban 61 

céntimos por cada web, pero dejaron de hacerlo” 
JORDI PÉREZ COLOMÉ|26 NOV 2025 - 05:30 CET 

Parte de la subvención millonaria para digitalizar negocios de autónomos acabó pagando a trabajadores de otros 

países, como Venezuela, con sueldos de menos de 350 euros mensuales que ahora intentan cobrar 

SUBVENCIONES 

El coladero de las subvenciones millonarias al kit digital: “Me vendían clientes que no eran 

reales” 
JORDI PÉREZ COLOMÉ|Madrid|24 NOV 2025 - 05:30 CET 

Denuncias a intermediarias oscuras y cientos de quejas en foros muestran el descontrol del plan de ayudas 

públicas a la digitalización de autónomos y pymes, que ha repartido 3.400 millones a más de 850.000 

beneficiarios 

No pretendo darles lecciones para la digitalización, pero le expongo mi 

parecer , la de mis técnicos y olaboradores en el proyecto: resturocio.com 
 

LA DIGITALIZACIÓN  con el  referente a las dos TIPOS DE AYUDAS,  KIT digital x Y KIT CONSULTINTG, debo  darle mi 

opinión y de mis colaboradores qué el digital es un tema en cierta forma de programación siempre con el apoyo de un 

diseñador experto en el tema a tratar, pero qué Consulting no tiene nada que ver con la informática, eso debe ser un 

técnico en el sector que se trate de desarrollar de marketing, ventas, gestión etc.  y en las condiciones de AUTORIZACIÓN 

PREVIA, no se exige nada de eso y es primordial que se disponga de especialistas para hacer el desarrollo de  kit 

Consulting que sea diseñado por un técnico en el sector porque hasta ahora se ha hecho por empresas informáticas y 

programadores y en pequeñas empresas ha sido un desastres, son verdaderas chapuzas, lo de siempre, se han hecho  las 

páginas web de siempre, que cuestan como máximo en mercado 3000€, sin ningún cosa especial, no creo que eso sea la 

digitalización ideal para que avancen nuestras pequeña empresas,  pensada para eso no se necesita la IA  -inteligencia 

artificial cero- yo por ejemplo he visto una LO ELABORADO POR UN AUTÓNOMO DE,  una persona de Toledo que he 

hecho algunas cosillas pero al ser informático lo hizo cojo los pedidos pero sin idiomas,  con la intervención del camarero 

AL NO SER COMPLETO,  no es un técnico  en hostelería. 

https://elpais.com/noticias/subvenciones/
https://elpais.com/tecnologia/2025-11-26/asi-funcionaba-una-fabrica-de-webs-baratas-con-el-coladero-del-kit-digital-me-pagaban-61-centimos-por-cada-web-pero-dejaron-de-hacerlo.html
https://elpais.com/tecnologia/2025-11-26/asi-funcionaba-una-fabrica-de-webs-baratas-con-el-coladero-del-kit-digital-me-pagaban-61-centimos-por-cada-web-pero-dejaron-de-hacerlo.html
https://elpais.com/autor/jordi-perez-colome/
https://elpais.com/hemeroteca/2025-11-26/
https://elpais.com/noticias/subvenciones/
https://elpais.com/tecnologia/2025-11-24/el-coladero-de-las-subvenciones-millonarias-al-kit-digital-me-vendian-clientes-que-no-eran-reales.html
https://elpais.com/tecnologia/2025-11-24/el-coladero-de-las-subvenciones-millonarias-al-kit-digital-me-vendian-clientes-que-no-eran-reales.html
https://elpais.com/autor/jordi-perez-colome/
https://elpais.com/hemeroteca/2025-11-24/


Yo he diseñado esta web amplia, que en condiciones normales en una empresa de 10 empleados costaría 50.000€ por 

volumen, pero nosotros com0o conocedores del sector, yo tuve un restaurante de categoría alta, diplomado en 

tecnología de los alimentos, cursos de alta cocina, y conocedor de la hostelería de medio mundo, viajando como 

inspector de obra civil, para una de las ingenierías mas grandes del mundo, conocí todo lo referente a hostelería, hoteles 

etc. Y las necesidades de  cualquier viajero, una persona normal pues los auxilié en muchos países, uno en india 

conduciendo por la izquierda. 

SOLO ALGUIEN QUE CONOZCA EL SECTOR,  SUS PROBLEMAS Y NECESIDADES ETC. MIS SOCIOS SON UNO DE CENTROS 

COMERCIALES Y OTRO TURISMO. 

UN CONSULTING DE PROGRAMACIÓN INGLÉS QUE ESTÁ HACIENDO  EL TRABAJO DE LA BASE DE LAS WEB, NOS 

DESCONTÓ EL 20% Y ADELANTÓ LA ENTREGA DEL TRABAJO SI YO COMO DISEÑADOR Y COORDINADOR DEL DISEÑO, ME 

COMPROMETÍA A ESTAR A SU DISPOSICIÓN PARA CONSULTAS E IBA A LONDRES UNA SEMANA PARA COORDINAR LAS 

PRUEBAS FINALES. 

YO LA VERDAD DE PROGRAMACIÓN “0” CONOZCO EL FUNCIONAMIENTO DE LAS IAS Y DE UNA COMPUTADORA Y SUS 

POSIBILIDADES, CON LA EXPERIENCIA DE MAS DE 40 APLICACIONES DISEÑADAS, LA 4ª PARA EL CONTROL DE ALMACÉN Y 

PRODUCTOS PARA EL PROFESOR SEVERO OCHOA DEL SU CENTRO DE INVESTIGACIÓN DE LA AUTÓNOMA. LE CONOCÍ EN 

UN VIAJE A USA. LAS 3 PRIMERAS PARA LA INGENIERÍA AMERICANA. EN AQUELLA ÉPOCA ERA MAS DIFÍCIL POR LAS 

POCAS POSIBILIDADES QUE OFRECÍAN LAS COMPUTADORAS. 

UTILIZAREMOS 6 IAS EXISTENTES DE MOMENTO PERO A 

PARTIR DE UN AÑO DESARROLLAREMOS LAS NUESTRAS 

PROPIAS, TOTALMENTE ADAPTADAS A NUESTROS 

PROYECTOS, PRINCIPALMENTE IDIOMAS, MAPAS, GPS ETC. 

Y UNA MUY ESPECIAL PARA ESTUDIOS ESTADÍSTICOS DE 

PREFERENCIAS, MERCADOS ETC. 

UNA PARA EL SEXTO PROYECTO CON UN COSTO DE 

INVESTIGACIÓN DE ME MILLÓN DE DÓLARES, 

NOSOTROS EN EL FUTURO DISEÑAMOS, QUE ES PARA LO 

QUE ESTAMOS CAPACITADOS Y NO TENEMOS MEDIOS 

FINANCIEROS PARA PONERLOS EN MARCHA SOLOS– KIT 

CONSULTING. 
 

Las 6 webs, hostelería y ocio nocturno, ocio diurno, 

turismo, formación, servicios, proveedores, etc. Y 

UNA 6ª VENTA DE ROPA Y COMPLEMENTOS, 

TIENDAS VIRTUALES 

 



NUESTRA WEB DE HOSTELERÍA, OCIO NOCTURNO, 

LA DIGITALIZACIÓN DE SU NEGOCIO, 3 IAS 
resturocio.com 

 

REDUCE DE UN 40 A UN 50% EL CONJUNTO DE LOS 

GASTOS, AUTOMATIZÁNDOLO TOTALMENTE. 

 

PERSONAL: DE UN 30 A UN 40 % 

 GESTIÓN NEGOCIO. Administración, facturación, impuestos, almacenes, 

proveedores, CONTABILIDAD etc. 

GESTIÓN DE CLIENTES: Reservas, pedidos online (comedor, terraza, 

mostrador, para llevar y domicilio.) 

BUSCADOR: resturocio.com 
PRESENCIA EN LA RED EN TODOS LOS IDIOMAS, CON TODOS SUS SEVICIOS, 

INSTALACIONES, BEBIDAS, PRODUCTOS ETC. 

 
 

MEJORANDO LOS SERVICIOS,  

PODRÁ TENER PERSONAL MAS CUALIFICADO CON MEJORES SUELDOS,  

PRODUCTIVIDAD, COMPETITIVIDAD,  

MAYOR PRODUCCIÓN Y ATENCIÓN EN LOS SERVICIOS, REDUCE COSTES EN TODO EL 

NEGOCIO ETC. 

PODRÁ CONTROLAR DESDE EL DESPACHO TODOS LOS ASPECTOS DE 

SU NEGOCIO. MEJORAR LA GESTIÓN. 

resturocio.com y .es 
SECTORES: RESTAURACIÓN, OCIO NOCTURNO, DIURNO, TURISMO ETC.  

ESPECIALMENTE SI ESTÁ EN ZONA TURÍSTICA, SERÁ UNA HERRAMIENTA 

INESTIMABLE PARA DARSE A CONOCER EN ESPAÑA Y EXTRANJERO. 

Contáctenos, se lo demostraremos y a los 500 primeros se lo instalaremos sin costo 
para sus empresas. 

INFORMACIÓN Y DEMOSTRACIÓN SIN COMPROMISO. 

manager@resturocio.com  

mailto:manager@resturocio.com


TODOS ESTOS PROCESOS SE EJECUTARAN 

AUTOMÁTICAMENTE, CON LOS DATOS DE: 
 

PEDIDOS Y FACTURACIÓN CLIENTES. FACTURAS PROVEEDORES 

PERSONAL, OBRAS, ENERGÍA, LOCAL ETC. 

1. IDIOMAS: 
a. Sistema de conversación en todos los idiomas. (empleados, clientes) 

b. Toda la información, servicios, contactos, el cliente lo recibirá en su idioma. 

c. La gestión del local etc. en el idioma que lija. 

d. Para cualquier operación se podrá elegir el idioma de cada interviniente. ETC. 

2. FACTURA ELECTRÓNICA: ESTARÁ ADAPTADO A LA NORMATIVA 

a. Tickets, facturas, notas de pedidos 

b. Todo con código QR. 

c. Clientes y proveedores. 

d. Todas las operaciones, irán provistas de la correspondiente fra. 

3. Análisis de Datos (Avanzado): 

a. La web es una fuente incalculable de datos, que permitirán estudiar cualquier 

comportamiento del negocio, simplemente con la preparación de un simple algoritmo y cada 

cliente nos indicará lo quiere y necesita, para mejorar su negocio. 

4. Procesos de Negocio y Proceso de Producción:  

a. Procesos de Negocio: 
i. NOMINAS: 

ii. CONTABILIDAD 

iii. LIQUIDACIÓN IMPUESTOS Y CIERRE EJERCICIO: 

iv. ALMACÉN Y EXISTENCIAS: 

v. GESTIÓN PROVEEDORES: 

vi. ALMACÉN: CONTROL DE EXISTENCIAS: 

vii. VENTAS ONLINE:. 

viii. RESERVAS 

ix. CONTROL  LIMPIEZA Y MANTENIMIENTO 

 

b. Proceso de Producción digitalizado: 

i. Retirada de almacén de todo lo necesario para la elaboración y servicio diario 

ii. Revisión general de instalaciones, equipos, limpieza etc. 

iii. COCINA: 

1. Control de abastecimiento diario de materias primas. 

2. Control de tareas 

3. Incidencias. 

4. Tiempo de servicio platos. 

5. Temperaturas en cámaras. 

6. Control labores previas de preparación 

a. Descongelado, 

b. Productos ensaladas 

c. Otras preparaciones 

c. BARRA: 

1. Control de abastecimiento diario de materias primas. 

2. Control de tareas 

3. Incidencias. 

4. Tiempo de servicio platos. 

5. Temperaturas en cámaras. 

6. Control labores previas de preparación 

a. Descongelado, 

b. Productos ensaladas 

c. Otras preparaciones 

 



d. COMEDORES 

1. Control de abastecimiento diario de materias primas. 

2. Control de tareas 

3. Incidencias. 

4. Temperaturas en cámaras. 

5. Medios para el servicio 

6. Control labores previas de preparación 

a. Descongelado. 

b. Productos ensaladas 

c. Otras preparaciones 

ii. OFERTAS 

1. Presentación de ofertas 

iii. DESAYUNOS, MENÚS, APERITIVOS. 

1. Servicios, gestión de los mismos 

 

e. GESTIÓN DEL SERVICIO: 

i. Pedidos barra. 

ii. Pedidos mesa (comedor etc.) 

iii. Pedidos terraza 

iv. Control de tiempos de respuesta a la petición servicios. 

v. Producción de los empleados. 

vi. Control servicio de reservas. 

vii. Producción empleados. 

viii. Etc. 

f. ENCUESTAS. 

i. Calidad y satisfacción con: 

1. El local e instalaciones. 

2. Servicios 

3. Productos.  

a. Presentación. 

b. Calidad. 

5.  Estrategia y Rendimiento de Negocio:  
6. ESTUDIOS ESTADÍSTICOS.. 

7. ETC. 

ESTE PROYECTO ESTÁ TODO DISEÑADO, ESQUEMAS ETC. ELABORANDO EL 

SOFTWARE BÁSICO 
 

NOSOTROS VAMOS A CREAR UNA BASE DE DATOS ÚNICA,  SE ACTUALIZARÁ  DIARIAMENTE 

CON LOS DATOS DE LA WEB. IMPRESCINDIBLE PARA ESTUDIOS DE MEJORA RESULTADOS Y 

GESTIÓN 

TIPOS DE LOCALES, PLATOS, BEBIDAS, RECETAS, HORARIOS, CONSUMOS, INSTALACIONES, ETC. 

IMPRESCINDIBLE PARA HACER ESTADÍSTICAS, ETC. 

 

 

 

 

 

 

 



EL KIT DIGITAL PERMITE FINANCIAR SOLUCIONES ORIENTADAS A LA TRANSFORMACIÓN 
DIGITAL DEL NEGOCIO, ENTRE ELLAS Y LO MISMO PARA KIT CONSULTING: 

 Creación de páginas web y presencia en internet. 
 Desarrollo de tiendas online y comercio electrónico. 
 Gestión de redes sociales y marketing digital. 
 Implantación de CRM y gestión de clientes. 
 Factura electrónica y digitalización administrativa. 
 Ciberseguridad y comunicaciones seguras. 
 Oficina virtual y herramientas de colaboración digital. 
 Analítica de datos y mejora de procesos internos. 

Las soluciones deben contratarse a través de agentes digitalizadores 
adheridos al programa. Esto es el problema. 

 

 Creación de páginas web y presencia en internet. 
o La base de datos de y presentación forma una excelente web. 
o Su cliente podrá acceder a esta web a través de nuestro buscador, o cualquier 

notro buscador. 
o Nosotros le estaremos promocionado cuando promocionemos nuestro buscador, 

una zona, producto, cocina etc. 
 Desarrollo de tiendas online y comercio electrónico. 

o Nuestro buscador o cualquier otro ofrecerá sus productos y servicios. 
 Gestión de redes sociales y marketing digital. 

o Nuestra presencia en redes sociales y nuestro marketing 
 Implantación de CRM y gestión de clientes. 

o Nuestra gestión de clientes, (pedidos online etc.) le supone la gestión total. 
 Factura electrónica y digitalización administrativa. 

o Factura, ticket, pedido todo automatizado desde el sistema de gestión clientes y 
proveedores y toda la gestión administrativa, contable, impuestos etc. 

 CIBERSEGURIDAD y comunicaciones seguras. 
o Se la proporciona nuestro sistema, en el que está integrado. 

 Oficina virtual y herramientas de colaboración digital. 
o La aplicación de administración es un oficina virtual 

 Analítica de datos y mejora de procesos internos. 
o Dispondrá de una base de datos como explicábamos en la descripción de la 

misma, con todos los datos de las webs, que será exclusiva para nuestros 
clientes o estudios de mercado nuestro o que contratemos. Sobre nuestros temas 
será mejor base del mundo. 

o No será pública por las restricciones, condiciones previas de la subvención. 
o Estos datos permiten estudios muy precisos, pues están act5ualizados 

diariamente. 

Esto costará aproximadamente la contratación de 1500€ a 9000. De 1 a 50 empleados. El resto 
presupuesto. 

¿Por qué este precio.? Cuando todo esto debía costar de 1º a 40 mil euros 

Nosotros llevamos 3 años diseñando esto, estudiándolo, consultando y además somos 
profesionales de este sector, y hemos viajado por todo el mundo. 

Diseñamos una  IA BÁSICA que tiene capacidad para adaptarse a múltiples variantes de 
negocios. 

FDO: JOSÉ MANUEL FERNÁNDEZ 

01/02/2026 

 

 



Nuestros pensamientos y otros especialistas 
consultados. 

Kit digital y Kit Consulting. 
EJEMPLO  

VAMOS S CONSTRUIR UN EDIFICIO, PUENTE ETC. 

UN INGENIERO LO DISEÑA 

Siempre se habla de diseñador, no de la constructora, sus técnicos, 
operarios etc. 

 

En este caso, para diseñar la digitalización de la empresa de cierto tamaño intervienen 
diferentes profesionales, ventas, marketing, administración, especialistas del sector 

etc. Y como consultor un informático. 

En caso de pequeñas empresas basta con dos o tres personas con formación y 
conocedores del sector. 

Como pueden ver es el que crea la estructura para que cumpla sus funciones. 

No se pone al albañil (programador) a diseñar y al diseñador a construir. 
 

AL PEQUEÑO EMPRESARIO NO SE LE CONDUCE CON GRANDES FRASES, PORQUE SI  LE REGALA EL DINERO 
PUDE HACERLO, PERO SI NO SE LE AYUDA AL MENOS DURANTE UN TIEMPO, ABANDONA Y VUELVE A LO DE 

SIEMPRE. 

CON NOSOTROS ESTO NO OCURRIRÁ, PUES POR NECESIDAD, TENEMOS QUE: 

 Formarle para funcionar con nuestro sistema y por consiguiente la digitalización. 

 Demostrarle  la tecnología le aporta mejores resultados. 

 No, hacer el trabajo mejor o peor, cobrar y adiós. 

o Esto funciona con empresas de cierto tamaño que tienen sus técnicos. 

 El pequeño bastante tiene con sobrevivir cada día, pagar sus facturas e impuestos y se su familia sobreviva. 

 Sería increíble demostrarles que mejorar en los métodos, mejora su resultado. 

o La próxima vez sería todo mas fácil. 

 Nosotros para captar clientes y conservarlos, tenemos que hacer todo esto 

 

Con nosotros podrá optar a: 

1. Conectarse a nuestro buscador y servicios, gratuito durante 5 años con la 

subvención, 

2. O se lo instalamos en su local y funciona autónomamente. 

a. Le daremos formación y apoyo durante un año, así como instalar 

cualquiera de nuestras mejoras, si lo desea, durante ese tiempo 

b. Nuestra estructura le apoyará. 

c. Tiene total libertad para usarlo para lo le  plaza, es suyo. 


